i
|||||||||||||||"”|““| .Neue Spielregeln’

Deutscher Biotechnologie-Report 2010
Berlin, 21. April 2010

Ell ERNST & YOUNG

Quality In Everything We Do



Eckdaten der deutschen Biotech-Industrie
Veranderungsraten bel privaten und borsennotierten Unternehmen

Veranderungsraten bei den Kennzahlen (2008/2009)
nach Unternehmensstatus
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Quelie: Ernst & Young, 2010
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Produktentwicklung
Unternehmen konzentrieren sich auf hdhere Wertschopfungsstufen

Entwicklungspipeline nach Phase > Pipeline-Wachstum um 8%
auf 340 Wirkstoffe

> Biologicals dominieren mit
62% vs. 38% SME

Anzahl Wirkstoffe in Studien

P > 3 Marktzulassungen
~ Removab (Trion Pharma)
200 = ~ Veregen (MediGene)
- Belixos (Biofrontera)
150 = > Effiziensteigerung durch
Fokussierung auf Werte-
100 — treiber in Phase Il (+ 13%)
und Il (+40%)
0= > Effizienzsteigerung in
176 197 50 42 75 85 10_.i4 5 2 Phase | (Verkirzung,
0 - Selektion)
Praklinik Phase | Phase Il Phase Il Zulassungsphase
> Nachhaltiges Innovations-
2008 2009 potenzial in Praklinik (+ 12%)

Quelle: Ernst & Young, 2010
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Produktentwicklung
Unternehmen konzentrieren sich auf attraktive Patientenmarkte

Klinische Entwicklungspipeline nach Therapiegebiet, 2009

n=141

Sonstige

Metabolismus und Endokrinologie

> Dominanz in Onkologie

Neurologie

> Pipeline reflektiert Markte und
Patientenpotenziale

Infektion Onkologie

46%

Autoimmun

10%
Kardiovaskular

Entziindung

Quelle: Ernst & Young, 2010

Page 4 El] ERNST & YOUNG

Quality In Everything We Do



Finanzierung

Deutsche Eigenkapital-Finanzierung bricht um mehr als 50 Prozent ein

Aufgenommenes Kapital im Jahresvergleich, Deutschland
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B Sekundarfinanzierungen bei borsennotierten Unternenmen
BGrsengang Risikokapital / Private Equity

Quelle: Ernst & Young, 2010

VC bricht um weitere
66% ein

Public Financing leicht
erholt (+10%)

Borsenfenster weiter
geschlossen (kein IPO

in DE)

Fund Raising der
Investoren erschwert

Parameter VC als
Branchenbarometer
noch tauglich?
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Finanzierung
Nur 14 Venture Capital Runden in Deutschland (8 mit Zahlen)

VC-Finanzierungen privater deutscher Biotechunternehmen im Jahr 2009

Unternehmen Volumen (Mio.€) Bekanntgabe Runde Investoren

Probiodrug 36,0 November 7 BB Biotech Ventures, Edmond de Rothschild Investment Partners,
LSP Life Science Partners, Biogen Idec New Ventures, IBG Fonds,
TVM Capital, HBM BioVentures, CFH Group, private Investoren

KeyNeurotek 8,2 Marz 3 DVC Deutsche Venture Capital, IBG Beteiligungsgesellschaft

Pharmaceuticals

mtm laboratories 7,0 Oktober 3 Gilde Healthcare Partners, HBM BioVentures, HBM BioCapital In-
vest, LBBW Venture Capital, mtm and Friends

Elara 4.6 November 1 EMBL Ventures, KfW, WFT, BMBF, BioRN Cluster Management

Pharmaceuticals

vasopharm 4.5 Mai 5 EMBL Ventures, KfW, HeidelbergCapital Asset Management,
Entrepreneurs Fund

Cevec 4.2 November 1 Creathor Venture, NRW.BANK, KfW, Sparkasse Koln-Bonn,

Pharmaceuticals private Investoren

Protagen 3,7 August 5 MIG, S-Capital Dortmund, KfW

Intana Bioscience 0,7 Juni 1 High-Tech Grlnderfonds, Bayern Kapital, BioM

Quelle: Ernst & Young und Firmennachrichten, 2010

> Hopp / Stringmann Family Offices fehlen (ca. 100 Mio € in 2008)
> nur eine zweistellige Runden

> kleine Runden mit lokalen/regionalen Investoren
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Auswege aus der Finanzierungskrise
Neue Spielregeln fir die gesamte Life Science Branche

Biotech Pharma

Losungen flr Losungen flr
Finanzierungs- Innovations-
defizit defizit

Losungen
far
LTrack
Record®-
Defizit

Investoren ° Venture Capital
» Kapitalmarkt
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Adaptation der Geschaftsmodelle

Deutschland in der Krise besser aufgestellt?
Segmentierung der Biotechindustrie im Landervergleich, 2009

Anzahl und Anteil Unternehmen

Deutschland

> 42% Serviceunter-
nehmen in DE

UK
| | > nur 33%
Frankreich Therapeutika-
| | entwickler
Danemark > Vgl. Schweiz:
‘ ‘ - 29% Service
Schweiz 29 - 64% Therapeutika

R

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

0 Therapeutika Diagnostika Service I Grune und Industrielle Biotech

Quelle: Ernst & Young, 2010
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Partnerschaften
Technologie Deals belegen Innovationspotenzial

Vergleich deutscher und europaischer Allianzen nach
Transaktionsfokus, 2009

Nachfrage <€¢——& Angebot Angaben in den Balken in Prozent

Deutschland -3 13 48 8 -

Europa A7 13 24 s NS4

200 100 0 100 200 300 400

Technologie Technologie/Produkt B Produkt

Deutsche Allianzen wurden auf die Summe europdischer Allianzen
hochgerechnet, um die Vergleichbarkeit zu erleichtern Quelle: Ernst & Young, 2010

> Deutschland préaferiert im européaischen Vergleich Technologie Deals (24% EU vs. 48% DE)
> Weniger Produkt-Allianzen in DE (19% DE vs. 34% EU)

» Deutschland vor allem auf der Anbieterseite aktiv
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Partnerschaften
Validierung und Finanzierung von Projekten

Allianzen deutscher Biotechunternehmen - Zahlungsstrome
im Jahresvergleich

Summe (Mio. €)

| | > Anzahl der Allianzen in DE

2009 gegen den allgemein erwar-

2008 | teten Trend rucklaufig (-26%)
| > Steigerung bei den Einnah-

2007 men (unter Ausgliederung des
| Mega-Deals in 2008)

2006
| > Viele Service Unternehmen

2005 machen direkte Umséatze mit
| | | Partnern (ohne Transaktions-

0 200 400 600 800 1000 1200 1400 ERVEVIF:1s)
I Upfront-Zahlungen Meilenstein-Zahlungen

Sonstiges und nicht bekanntgegeben
| Upfront-Zahlungen (Mega-Deal, Cellzome)
P Meilenstein-Zahlungen (Mega-Deal, Cellzome)

Quelle: Ernst & Young, 2010
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Partnerschaften

Allianzen als Finanzierungsinstrument

Finanzierung privater Biotechunternehmen in Europa
nach Herkunft der Mittel im Jahresvergleich

Summe (Mio. €)
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Upfront-Zahlungen aus Allianzen

Risikokapital / Private Equity

Quelle: Ernst & Young, 2010
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> Relativer Anteil der Upfront-
Zahlungen steigt

> Biotech profitiert durch Cash

und R&E Funding

> Graphik erfasst nur 15-20% der
Deals: d.h tatsachlicher Anteil
hdher
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Ausblick

> Wie nachhaltig sind die ,Neuen Spielregeln®
- Weg in eine stabile Zukunft?

> Geschéaftsmodellanpassungen und Werthaltigkeit

- ,No Risk no Fun“ — Bessere Uberlebenschancen durch niedrigere Wertschopfung erkauft?
- Weiterentwicklung in werthaltigere Geschaftsmodelle?

» Neue Chancen fir Biotech

- Personalisierte Medizin
Bio-Marker
Molekulardiagnostik
Shift von R&D Aktivitaten nach ,Early”

— Biogenerics / Bio-Betters — Technologieplattformen
Proteinmodifikation
neue Therapeutika-Formate

> Pharma / Biotech 3.0

- Fokus auf ,Outcome” (Targeted Therapy, Biomarker Diagnostics, Monitoring)
- Neue Netzwerkstrukturen im Health Care Bereich
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